
财经周刊XIAOSHAN DAILY

WEEKLY
2026年5月22日 星期五 总第848期

首席编辑：郑舒铭校对：徐燕燕

萧理俱乐部微信二维码

444

图片来源：AI生成

■记者郑舒铭

近期，银行理财市场再现“降费潮”。
包括招银理财、华夏理财、上银理财、民生
理财等多家理财公司，近期相继发布费率
优惠公告，涉及销售服务费、固定管理费、
投资管理费等多个类别，部分产品管理费
甚至降至0%。

业内人士认为，在低利率环境与行业
竞争加剧背景下，降费已成为理财公司吸
引资金、稳定客户的重要手段。不过，超
低费率更多属于阶段性营销策略，未来行
业竞争的关键仍将回归投研能力与资产
配置能力。

多家机构开启“降费模式”

5月以来，银行理财行业降费公告明
显增多。根据多家机构公开信息，不少理
财产品将销售服务费、固定管理费下调至
0.01%，甚至直接实施“零费率”。

比如，招银理财公告显示，其部分固
定收益类产品销售服务年化费率由0.15%
降至0.01%；另有产品固定投资管理费由
0.2%直接降至0。上银理财也宣布，对“添
富盈”系列部分产品实施费率优惠，固定
投资管理费由0.6%下调至0.01%。

从行业整体来看，降费范围正持续扩
大。业内数据显示，仅5月以来，相关费率
优惠公告已达数百份，覆盖行业内多数理

财公司。
多位业内人士指出，此轮降费与当前

市场环境密切相关。一方面，银行存款利

率持续下行，“存款搬家”趋势仍在延续，
理财公司希望通过降低费率增强产品吸
引力；另一方面，债券收益率走低导致固
收类产品收益空间收窄，部分产品净值波
动加大，机构需要通过“让利”提升客户持
有体验。

“降费本质上是一种价格补贴。”有业
内分析人士表示，在收益率整体承压背景
下，降低管理费能够在一定程度上增厚投
资者实际收益，从而缓解赎回压力、吸引
新增资金。

不过，业内普遍认为，“0费率”难以长
期持续。管理费是理财公司的核心收入
来源之一，长期超低费率可能压缩机构在
投研、风控、系统建设等方面的投入空间，
因此更多属于阶段性营销安排，而非长期
经营模式。

行业竞争重心转向投研能力

在业内看来，此轮降费并不意味着理
财行业进入“价格战”阶段，更深层次的变
化，是行业竞争逻辑正在发生转变。

过去，银行理财较为依赖渠道优势
和规模扩张，但随着净值化转型深入推
进，单纯依靠渠道已难以形成长期竞争
力。尤其是在低利率环境下，投资者对

收益稳定性和资产配置能力提出了更高
要求。

今年以来，多家券商及研究机构均指
出，未来理财产品或进一步加大多资产、
多策略布局，通过适度提升权益资产配
置、强化“固收+”能力来增强收益表现。

与此同时，监管层也在持续强化对
理财公司综合能力的考核。国家金融监
督管理总局今年发布的《理财公司监管
评级暂行办法》，将资管能力与风险管理
列为核心评级指标，权重占比明显提升，
凸显行业监管导向正在向长期稳健经营
倾斜。

业内人士认为，这意味着未来理财行
业的竞争核心，将逐步从“渠道竞争”转向

“投研竞争”。“投资研究能力、产品设计能
力和资产配置能力，正在成为决定理财公
司长期竞争力的关键。”某股份制银行理
财人士表示，随着市场波动加剧，投资者
对产品净值稳定性要求更高，理财公司必
须持续提升主动管理能力。

分析人士指出，短期来看，降费仍会
是行业吸引客户的重要方式之一；但长期
而言，只有真正具备稳健投研体系、风险
控制能力和产品创新能力的机构，才能在
行业竞争中占据优势。

多款理财产品密集降费 部分费率低至“0”

■通讯员王节

近日，国家金融监督管理总局印发
《关于做好2026年金融支持乡村全面振兴
工作的通知》，围绕强化重点领域金融供
给、实施常态化精准帮扶、提升农村金融
服务能力、优化农村金融服务环境等作出
系统部署，为银行业保险业服务乡村全面
振兴指明方向。

一直以来，中信银行坚决贯彻中央决
策部署与监管要求，立足金融政治性、人
民性，依托中信集团“金融全牌照、实业广
覆盖”独特优势，以乡村振兴“五融协同”
综合服务体系为抓手，精准对接粮食安
全、县域富民产业、乡村建设、城乡融合发
展等重点领域，以金融活水滴灌田间地
头，全力书写金融支持乡村全面振兴的

“中信答卷”。截至2025年末，中信银行涉
农贷款余额超5000亿元，增速15％；普惠
型涉农贷款余额491亿元，增速超18％，
高于各项贷款平均增速，涉农贷款不良率
优于全行平均水平，金融支农规模、质效
同步提升。

紧扣监管导向
以五融协同打造金融支农新范式

中信银行严格对标监管部署，打破传
统金融服务边界，创新打造五融协同乡村
振兴综合服务体系，实现金融与产业、科
技、民生、生态深度融合，为乡村振兴提供
全周期、全场景、全要素支持。

融资强基，拓宽支农渠道。搭建“股
债贷保租托+”多元融资平台，单列涉农信
贷计划，加大中长期贷款投放，创新经营
权抵押贷、活体抵押贷等特色产品，发行

“三农”专项金融债，有效拓宽涉农主体融
资渠道。

融智赋能，激活发展动能。联合中信
咨询、中信证券等专业机构，为地方政府、
涉农企业提供产业规划、投融资设计、政
策解读等智库服务，助力县域产业科学布
局、提质增效，推动金融资源与乡村需求
精准匹配。

融产兴村，筑牢产业根基。联动中信农
业、隆平高科等实业伙伴，聚焦种业振兴、智
慧农业、特色种养，支持农业新质生产力发
展，推动农业从规模化向高质化转型。

融建提质，完善乡村硬件。联袂中信
建设、中信环境等，聚焦农村水利、电网、
物流通信、人居环境整治等基础设施建
设，助力补齐乡村建设短板，推动城乡基
础设施与公共服务一体化。

融销惠民，畅通致富渠道。协同大昌
行、国安农业等渠道资源，搭建农产品“线
上+线下”销售网络，助力特色农产品走出

乡村、走向全国，实现“种得好、卖得俏、农
民富”。

聚焦重点领域
以典型案例彰显五融协同实效

中信银行将监管要求与地方实际紧
密结合，落地一批可复制、可推广的标杆
项目，以点带面提升金融支农质效。

银政党建联建，赋能革命老区振兴。
与六安市人民政府共建乡村振兴综合示
范基地，以“五融五入”模式联动十余家
集团子公司，聚焦石斛等特色农业，提供
规划咨询、综合融资、供应链金融、电商销
售等全链条服务。首批5个项目落地实
施，打造革命老区政银协同振兴样板。

银期保创新，破解种植主体“三难”。
中信银行大连分行协同中信期货、保险公
司，落地股份制银行首单“银期保”项目，
为黑龙江大豆种植合作社破解“融资难、
保价难、保险难”问题。以“银行+期货+保
险”构建风险闭环，基于保单与订单提供
300万元授信，覆盖大豆种植 8万余亩，稳
定农户收益，为金融支持新型农业经营主
体提供可复制路径。

“烟玉轮作”融合，助力特色产业提
质。中信银行广州分行联合隆平高科、梅
州烟草，打造“烟玉轮作”甜玉米产业链项
目，在蕉岭县落地500 亩试点，以“技术+
金融+政府+产业”模式推动撂荒地复耕复
种，提升亩产效益，赋能广东特色农业三
产融合。

坚守支农初心
全面落实监管部署要求

聚焦粮食安全，守护大国粮仓。紧扣
监管保障粮食产能要求，加大对粮油生
产、高标准农田、种业振兴、农机装备的金
融支持。中信银行哈尔滨分行“粮农贷”
服务垦区农户近4000户、投放近20亿元；

“农机贷”已投放960万元，助力农业机械
化升级。

深化精准帮扶，守牢返贫底线。落实
常态化精准帮扶要求，加大对脱贫地区、
重点帮扶县信贷倾斜，金融精准帮扶贷款
超396亿元，重点帮扶县贷款近30亿元。
构建产业、基建、教育、医疗、消费“五位一
体”帮扶模式，全年无偿投入帮扶资金
3624万元，实施项目878个，带动数万农
户增收。

严守风险底线，保障稳健发展。加强
涉农信用风险监测，做实贷款“三查”，规
范资金用途，严禁流向非农领域；加快不
良资产处置，健全快速核销机制；强化与
政府性融资担保机构合作，完善风险共担
机制，实现金融支农可持续。

“五融协同”如何浇灌田间地头？

中信银行打造乡村振兴服务新范式

利率是资金的价格，其变动不仅关
系经济冷暖，也影响老百姓的钱袋子。
央行发布的最新货币政策执行报告以
专栏形式聚焦贷款利率定价基准的国
际比较，引发了市场对于下阶段利率市
场化改革路径的关注和探讨。

近年来，央行利率市场化改革取得
积极成果，不过，改革后的贷款市场报
价利率（LPR）要求各报价行根据自身
对最优质客户执行的贷款利率报价，市
场对最优质客户的代表性存在一些争
议。报告显示，3月末，在LPR减点发放
的贷款占比已经接近49%，既超过LPR
加点发放的贷款比重，也显著高于2019
年8月LPR改革时16%左右的水平。

LPR减点发放的贷款占比走高，部

分原因在于对银行的优质贷款客户而
言，贷款融资与发债融资存在比价替代
效应。随着债券利率不断走低，一些信
用评级高的优质企业通过债券融资成本
低于银行贷款，银行为了留住这类客户，
贷款报价时会倾向在LPR基础上减点。

贷款利率变化在一定程度上呈现
出与债券利率联动性增强的趋势，这是
利率传导更加通畅的体现。3月末，国
内各类债券余额突破200万亿元，而银
行持有的债券规模在去年底就已超100
万亿元，银行债券投融资已成为继信贷
后，影响信用创造的重要渠道。贷款和
债券正形成相互补充的多层次债权融
资结构，两个市场利率传导效率的提升
也是水到渠成。

我国利率市场化改革仍在进行中，
未来贷款利率的定价基准由单一定价
基准向多元定价基准逐步演进是大势
所趋，但改革节奏将是渐进有序。正如
欧美等发达经济体所经历的演变历程：
大企业凭借着更强的议价能力，其贷款
利率更多参考货币市场利率、债券市场
利率；零售贷款、中小企业贷款定价则
多以政策利率、最优惠贷款利率等为定
价基准。贷款利率多元定价基准可更
好适配不同类型的借款主体、贷款品种
及融资场景；而贷款利率定价基准的不
断完善，也会推动存款利率定价基准更
加合理，金融机构资产负债两端的联动
调整会更加高效精准，从而提升金融服
务实体经济质效。 据《证券时报》

随着2026年一季度A股财报季落
幕，杭州资本市场的盈利座次再次洗牌。
在这座孕育了互联网巨头与高端制造基
因的城市里，哪家上市公司最会赚钱？

根据同花顺iFind数据，记者梳理
出2026年一季度“最赚钱”的前六家杭
州上市企业。

杭州银行以66.29亿元的归母净利
润拔得头筹，成为2026年开年杭州最
赚钱的上市公司。浙商银行以59.92亿
元的归母净利润位居第二。荣盛石化
一季度净赚28.15亿元，力压海康威视
夺得第三。紧随其后的是海康威视
（27.81 亿元）、中策橡胶（12.20 亿元）与
华东医药（10.02亿元）。

这六家注册地在杭州的代表性龙

头企业，涵盖金融、科技、医药、制造四
大关键赛道，透过这份“开门红”成绩
单，我们可以看到背后的盈利逻辑与发
展未来。

从盈利能力的绝对值来看，金融业
展现出体量优势。“冠军”杭州银行一季
度利润66.29亿元，且同比增速保持双
位数。在银行业整体净息差收窄的背
景下，该行凭借对区域经济的深度服务
和信贷规模的稳健扩张，实现了以量补
价，保持了两位数增长。

“亚军”浙商银行一季度营收规模
达171.9亿元，超过杭州银行，但归母净
利润（59.92亿元）却落后一筹，反映出息
差压力及业务结构调整的挑战。

“季军”荣盛石化作为周期性行业

的代表，一季度净赚28.15亿元，力压海
康威视夺得第三。

如果跳出绝对规模的比较，从衡量
资本回报与盈利质量的指标来看，排名
发生了戏剧性的逆转。

荣盛石化是“另类冠军”。在净资
产收益率（ROE）榜单上，荣盛石化以
6.26%的效率荣登榜首，显示出其在周
期上行阶段极强的资本回报弹性。

制造强手表现突出。中策橡胶和
华东医药展现出了扎实的制造业功底。

海康威视拥有技术红利。尽管在
体量和ROE排名中均未登顶，海康威
视却握有了最令同行羡慕的盈利质量
——49.09%的销售毛利率。

据《杭州日报》

一季度财报成绩单公布

杭州最会“赚钱”的上市公司是哪家

贷款利率定价基准多元化是大势所趋

工行江南支行开展防灾减灾主题活动
■通讯员张建中

近日，中国工商银行杭州江南支行
结合实际组织开展一批防灾减灾科普
宣传和教育培训活动，筑牢防灾减灾救
灾的安全防线。

一是紧扣活动主题，广泛开展宣传
教育活动。该行聚焦活动主题，准确把
握活动要求，落实主体责任，积极传播
防灾避险和逃生自救知识，助力提升防
灾减灾科普宣传普及度，营造“人人讲
安全，个个会应急，人人能自救，个个会
逃生”的浓厚安全文化氛围。

二是聚焦重点领域，深入开展风险
隐患排查治理。围绕全国防灾减灾日
活动主题，确保高质量完成防灾减灾救
灾宣传教育和风险隐患排查工作，针对
办公大楼、营业场所、重要区域等电气
设备、消防设施、疏散通道等关键环节
进行风险隐患排查整治，及时主动落实
隐患漏洞整治和灾害风险预防工作，坚
决做好灾害隐患的实时监测、动态管理
和先期处置，确保将风险隐患解决在萌
芽之时、成灾之前，为各项业务的稳健
发展提供坚实保障。

三是强化实战实效，扎实开展防灾

减灾应急演练。推动各种极端情况组
织开展有效管用的应急演练，磨合应急
响应联动机制，实现“认预警，识风险，
会逃生，能自救”，全面提升全行防灾减
灾常识和应急处置能力，确保一旦发生
险情灾情，能够有力应对、有力处置、有
效开展救灾工作。

该行通过组织开展“防灾减灾”宣
传活动，全面提升防灾减灾知识素养，
持续推动宣传教育常态化、规范化，将
防灾减灾教育宣传融入到日常工作中，
努力防范安全风险，提高防灾减灾能
力。

金点子婚介13735826379
15382309608

拥有万名青中老会员包括
机关事业单位、国企工作

人员以及白领、工程师、赘
婿等。
萧山供电公司电力设备检修预告

5 月 23 日 8:30- 13:30

雷黎B798线：萧山区靖江街
道黎明村一带。
●遗失河上镇人民政府票据，
编 号 ：4238850，金 额 ：

104731.33元；编号：4239456，
金额：11000元，声明作废。
●遗失姚锦法私人印章一枚，
声明作废。

萧山区
潮汐预报

位 置

观潮城（仓前）
城市阳台（奥体）

闻家堰
潮水涌高等级

5月 22日
晚潮时间
18∶30
19∶57
20∶49
危险

高潮位(米)

4.70
4.80
4.80

备注∶受多因素影响，该预测仅供参考。

5月 23日
早潮时间
05∶10
06∶27
07∶20

高潮位(米)

5.20
5.00
5.00


