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汽车圈掀起“盲订”风

眼下，越来越多的车企宣布加入
“盲订”大部队。

在国内，上汽大通D90较早开始尝
试“盲订”模式。用户在不知售价的情况
下预付订金，订金可抵扣部分车款，相当
于预享折扣购车，结果显示，48小时内
有近4000人参与“盲订”。去年，汽车圈

“盲订”风潮进一步流行起来，2020年3
月7日，红旗H9开启了“盲订”模式，五
大专属权益令这款车未卖先火。

到了今年，汽车“盲订”这股流行风
越吹越火。4月19日，在2021上海车展
举办期间，吉利星越L正式开启“盲订”，
随着“盲订”政策的公布：订车用户可成
为天使星享官并得到五重礼遇，包括预
订金翻倍抵车款、优先订购新车换装、用
户社区10000积分、上市后首批VIP交
车等，结果只用了5分03秒，2000台限
量版新车即被秒完。

4月22日，据一汽-大众官方商城
显示，未对外公布新车预售价的全新国
产大众高尔夫GTI也以“盲订”出道，在
该车型订车页面上，已经可以看到新车
外观内饰以及配置，信息比较明确。

5月21日，东风风神官宣全新紧凑
型轿车——奕炫MAX正式开启“盲
订”，车友通过扫码完成“盲订”小程序
在线注册、裂变分享后，即可获得不同

的“锦鲤”福利：最高可获得价值4万元
专属礼包、终身免费基础保养、车机无
限流量等潮流礼包；以及免费洗车、加
油、停车、代驾专属权益。

可以看到，汽车厂家推出的汽车
“盲订”与其他行业“盲盒”的不确定性
有较大区别，汽车“盲订”更侧重的是优
惠的提前承诺。对于消费者来说，通过

“盲订”不仅享有优先提车权，而且提前
预付的订车金额还能抵部分车价和享
受多项售后保障，比较划算。

消费结构改变，“盲订”正中下怀

汽车主力消费人群的变化，为汽车
的销售也带来了巨大的变革。很显然，

“盲订”这种消费模式更容易被年轻群
体接受。

在购车年龄层上，大量“90后”、
“95后”涌入社会，占据了汽车消费很
大一部分比重，更加年轻的“00后”消
费群体，也在不断崛起。而这些年轻消
费者更看重消费体验和服务模式，“盲
订”这种比较新颖的汽车销售方式，恰
好迎合了追求个性自由和享受生活的
年轻消费者的口味。

而在最为关键的产品力方面，这些
正在进行盲订的新车也是“大有来
头”。如全新高尔夫GTI作为小钢炮车
型的代表，一直都备受驾驶爱好者的追

捧，这次的第8代高尔夫GTI换装了全
新 7速湿式双离合变速，在速度响应及
可靠性方面的表现均有提升。一汽大
众杭州百年店销售顾问表示，全新高尔
夫GTI的定位与追求个性和富有创造
力的“95后”不谋而合，因此新车在“盲
订”阶段的订车人群也以“95后”为主。

其次，新生代消费者还尤为看重新
车的智能和潮流化配置。目前“盲订”
仍然火爆的星越L，在车内设置了三块
显示屏幕并为高配车型装备了抬头显
示系统，为前排主、副驾乘客带来充分
而全面的信息、娱乐内容显示，同时新
车还基于吉利和沃尔沃联合研发的
CMA架构打造，全系搭载沃尔沃2.0T
发动机。

“盲订”让人欢喜让人忧

“盲订”在汽车圈变得越来越火爆，
同时也让人欢喜让人忧。大多选择“盲
订”的消费者认为，如果已经能在线下
实体店看到实车或者新车交车日期离
得近，“盲订”的意义更大，但是交车周
期长、只有概念车未有实车展示的，会

让人产生担忧。
吉利星越L公布“盲订”至今1月有

余，尽管仍未公布预售价和配置表，不
过消费者已经早早地在线下实体店欣
赏到了实车。

90后小王是此次星途L“盲订”大
军中的一员，他告诉记者，全国前2000
名的限量名额没有抢到略有遗憾，不过
在线下看过实车后，更加坚定了提前预
订新车的想法。“星越L这款车我很喜
欢，实物摆在眼前也没让人失望，我已
经仔细看过车身外观和内饰，销售员顾
问也介绍了新车的配置，对新车加深了
了解。”小王表示，等到配置表和售价公
布后，自己能优先选择新车的配色和优
先提车。

“有些车在车展上看到的只是概念
车，具体的量产车会是怎么样，这些还
都是未知数。”小陈是一位造车新势力
汽车的发烧友。他表示，有些造车新势
力的正式量产车和概念车无论外观还
是配置，会有比较大的差别，而且订车
周期长，今年预订的车很有可能等到明
年才会交付。“最好是等到实车出来后
再选择‘盲订’”。小陈说。

汽车圈兴起“盲订”售价和配置“卖起了关子”

萧山本地经销商实时报价、主流

车型优惠早知道。

传祺M8 大师版 390T 自动至尊版
指导价25.28万元，零首付、置换享高额补贴
（数据来源：广汽传祺杭州孚源店）

一汽大众宝来传奇白色
指导价10.88万元，本周仅售9.58万元包
牌价
（数据来源：一汽大众杭州百年4S店）

长安马自达2021款CX-5 黑骑士
指导价20.18万元，本周直降2.3万元
（数据来源：长安马自达浙江裕菲4S店）

宝马BMW 7系
指导价82.8万元，5年超长贷期轻松购车
（数据来源：萧山骏宝行宝马4S店）

广汽本田晧影两驱智享版
指导价19.98万元，本周直降1.2万元
(数据来源：广汽本田杭州广和店)

2021款领克05 1.5T 劲PRO
指导价13.68万元，本周直降1.2万元
（数据来源：杭州骏迈领克中心）

大众捷达VS7 1.4T自动悦享白色
指导价12.68万元，本周直降1.2万元
（数据来源：杭州百腾新业捷达体验店）

东风日产逍客智享版
指导价15.49万元，本周享首付18800元，
日供93元，旧车置换可享3000元补贴
（数据来源：杭州东风南方东风日产通惠店）

广汽丰田雷凌1.2T豪华版
指导价12.98万元，本周直降1.2万元，至
高享2年零息贷
（数据来源：广汽丰田杭州千骅店）
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特惠购车团参与方式：

“盲盒”火了。在今天，即使你从来没有玩过“盲盒”，但当你身处商

场、交通枢纽站等场所，可以看到自动售货机里摆着各式各样的盒子。盒

子内的商品从玩偶盲盒，到如今的手机、玩具、美妆等，种类越来越多。

同时，盲盒在越来越多的行业变得流行。今年4月，某旅行网站推出

的“机票目的地盲盒”活动，吸引了超过1000万用户参与抢购。而近两

年，很多汽车品牌在新车上市时采取“盲订”的营销策略，被看作是另一种

形式的“盲盒”。

■记者施雅敏

近30个汽车品牌亮相

萧山商圈车展至今已举办过六届，
熟悉它的车迷和老朋友们都知道，豪华
品牌历来是其一大亮点。从地铁杭发
厂B出口处出来后，首先映入眼帘的便
是豪华展区，奔驰、沃尔沃、雷克萨斯等
豪华阵容相信会让你眼前一亮。

此外，大场地也意味着能容纳更多
的参展品牌与车型。据悉，本届车展参
展车型涵盖了家轿、新能源车、商务用
车、SUV、豪车等各类车型应有尽有。
考虑到6月份天气炎热，本届车展将时
间定为下午的4点至晚上的8点30分，
这三天时间内的上述时段，只要你到现
场来看车赏车，都将有专属销售顾问为
你答疑解惑。

萧山特惠购车团帮你搞定车价

展出品牌越多，意味着竞争也异常
激烈。一般来说，6月是经销商完成厂
家上半年任务，冲量的关键时刻，各大
品牌经销商急需清库存，所以每逢车
展，参展商们会通过降价促销、现金“直
降”、零贷款或者低利息、免贷款手续费
等优惠举措，以此来吸引客流。此时买
车，将会是今年上半年的购车佳机。同
时，车展主办方将也正在与各参展商洽
谈，为广大市民争取更大的购车优惠。

或许你最近正在为购车而烦恼：车
型太多难选择？车价僵持不下？礼品赠

送太少？旧车如何评估？这些烦恼，萧
山特惠购车团统统可以帮你搞定。萧山
特惠购车团是今年2月新上线的实惠购
车报名通道，至今已有近300组人数报
名，很多通过平台报名的车主都拿到了
额外的优惠和订车礼品。

因此，无论是砍价、询价还是二手车
评估，你有任何汽车方面的“盲区”“难
点”，都可以留言告知，后台工作人员将
尽快帮各位解决（报名方式见右侧）。

此外，主办方还为订车的消费者准
备了丰富的礼品，但凡提前报名并订车
的消费者都可凭订单到主办方处参与

抽奖，奖品有彩电、现金红包、拉杆箱、
多用电热锅、充电宝等，百分之百中奖。

想赏新车，更不能错过

来萧山商圈车展除了赏尽各式品
牌和比比皆是的优惠之外，新车更是不
容错过。4月的上海车展，为上半年的
汽车市场迎来一拨新车上市热潮。

据悉，上海车展前后亮相的不少新
车目前已经陆续到店，包括豪华、自主
品牌和合资品牌在内，近一个月时间里
总计有数十款全新车和改款新车上

市。届时，部分新车将亮相本届商圈车
展，这些新车涵盖了传统燃油车、油电
混合动力车以及纯电动车、插电混动等
各个品类，价位上从三四万元的入门级
一直到百万元的豪华车，都有分布。

来逛车展，交通也很便利。如果是
公共交通前往的市民，大家可坐地铁2
号线至杭发厂站下车，通过B出口直达
车展现场。如果是自驾前往，导航搜索

“萧山旺角城新天地”，便可到达。

端午小长假 一起来逛第七届萧山商圈车展

一年一度的萧山商圈车展将再一次与萧山市民见面。6月11日—13日（16:00—20:30），第七届萧山商圈车展将携近30个汽车品牌的近百款热销车

型在萧山旺角城新天地热闹启幕。

不知不觉，萧山商圈车展已经举办了六届，众多品牌集中让利，超高性价比的购车优惠，叠加百分百中奖率的抽奖活动更是历届车展的“保留节目”，

光是这些就已经让不少市民翘首以待。到了今年第七届商圈车展，除上述“保留节目”外，更有萧山特惠购车团为你“保价护航”，这个端午小长假，有购

车需求的小伙伴们，不妨来现场一起欣赏这场品牌丰富、优惠满满的汽车盛宴。

■记者施雅敏

吉利星越L线下实体店订单火爆

5月22日，一汽-大众大众品牌正式开启
首款B+级旗舰SUV揽境的预售。外观上，最
新家族式前脸纯净饱满、层次分明，营造出内敛
雅致的视觉效果。短前悬、长后悬的设计使得
车身修长，勾勒出稳重大气的车身姿态。

揽境提供2.0T标准功率、2.0T高功率、以
及2.5T V6三种动力组合共6款车型，全系均
提供6座/7座两种版本供用户选择，预售价格
区间为29.99万—39.99万元。

此外，针对预定用户，揽境还推出了5项价
值4万元的预售专享政策：1.限量版提供至高
1.5万元装备升级；2.非限量版，前1000名享受
5000元保险礼包，其他客户可享受等额保养礼
包；3.首付40%起，2年低利率；4.一汽-大众新
老客户可享至高8000元置换补贴；从5月31
日前预定的用户中随机抽取30组家庭参与西
宁-茶卡盐湖“纵享天地之旅”。

此外，揽境的正式上市时间为6月24日。
上述预售“五重礼”为预售期专享，意味着上市
后部分政策会结束。所以，要入手的用户，在预
售期内要抓紧下订。

一汽-大众首款6座/7座大型SUV
揽境正式开启预售

第六届萧山商圈车展现场


