
只要您是农业银行4星级及
以上客户，即日起至9月底，办理
掌银、信用卡、社保卡、基金定投、
保险和第三方存管业务中任意一
项，即可获得相应权益，最高可领
1200元。（活动期内所有权益可
叠加领取，除掌银登录，其他单项
产品活动期内限领一次，数量有
限，先到先得。）

尊享6大福利

掌银登录：
每月可获抽奖1次，获取2元

—1000元话费。
信用卡新客激活：
可享1元购，获取100元礼券。
新开社保卡：
可领价值50元权益。
新签约基金定投：

可领价值20元权益。
新配置保险：
可领价值20元权益。
新开第三方存管：
可领价值10元权益。

如何办理以上业务

以上业务均可在农行网点办
理。如果您已经是农行掌银客
户，也可以扫码自助办理。

基金等产品有风险，投资需
谨慎，活动详情详询农行各网点。
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公布本周最新银行理财产品信息 本版所有银行产品的宣传不构成产品要约，详细情况以产品说明书为准。各理财产品的收益率测算方法，详见产品说明书，或
向各行理财经理咨询。特别提醒：理财产品的测算收益不等于实际收益，理财非存款，投资需谨慎。（本版均为广告）

具体产品预期收益以网点当日在售为准。风险提示：理财非存款，投资需谨慎。

热销银保产品

理财替代型基金

中信银行理财产品推荐
热销理财产品

萧山支行营业部：83815316、82371192、82651510、83686712、82335971、
82636221、83537906、83815652、83862366

之江支行：83893155、82753383、83815320、83816071、82358587
江东支行：83686725、82636722、83815326、82575600
滨江支行：86623909、86652583、86625855、86628895
临江支行：82358593、82168383、83815271、83696256
江南支行：83686713、82636889、83815932 三江社区支行：83862366

推荐贵金属产品

产品名称

投资金条

代销公司

中国黄金

产品材质

Au999

产品售价

基础金价+12元/克

备注

——

产品名称
华夏南山松（尊享版）

国华永享福

产品到期
终身
终身

测算年化收益率
保额按3.0%复利递增
保额按3.0%复利递增

起购金额
1万元
1万元

以上产品额度均有限，售完即止，理财产品详细情况及风险条款请参见产品说明

书，并以银行与客户间签订的协议为准。代销产品请参照发行机构发布的说明书。

风险提示：理财产品过往业绩不代表未来表现，不等于理财产品实际收益。理

财非存款，产品有风险，投资需谨慎。请根据您的风险测评结果选择合适的产品。

风险等级：光大银行自营理财风险等级分为“低、较低、中、较高、高”五级，代理

产品风险等级根据其发行机构法律文件规定。

光大银行定制存单

萧山支行（金城路1038号）：22829730
萧开支行（市心北路287号）：22829615
南市花园社区支行（道源路812号）：22829737

20万元起，三年期，年利率：3.05% 三年累计：9.15%
以100万元存款为例，三年利息累计9.15万元。

理财产品

光大银行理财产品推荐

本产品由产品发行机构发行与管理，代销机构不承担产品的投资、兑付和风险管理责任
基金有风险 投资需谨慎

中国银行手机银行定投专区 中国银行资产配置有礼

地址：萧山区北干街道金城路1038号
咨询电话：82629232
网址：http://www.psbc.com杭州市萧山区支行 特约

邮储银联信用卡携程消费
最高满减100元

南京银行最新存款、理财产品推荐

萧山支行：萧山区市心中路808号（开元名都大酒店裙楼）
电话：82337097、82335289
大江东小微企业专营支行：义蓬街道义府大街519号
电话：22872725、22872718

萧山分行中国农业银行 咨询电话：89577933、89577849

网银：http://abchina.com

农行送六福 绑定享好礼

金融反诈 与你“童”行

产品名称

阳光金15M
丰利

阳光金天天
购180天

阳光金
天天盈

起点
金额

1元

1万元

期限

15个月

180天

工 作 日 每
天 15:00 前
购买

过往参考年化收益
率/业绩比较基准

3.45%-3.65%

2.65%-3.65%

近期平均收益
2.80%

销售期

8月9日-8月16日

交易所工作日

——

风险
评级

较低

低

活动时间

2023年7月20日至2023年

10月19日。

活动对象

全国邮储银联信用卡（卡号

62开头）持卡人（以下简称为“客

户”或“持卡人”）。

活动内容

活动期间，持卡人通过携程

旅行App预订商品（部分商品除

外），选择银联使用云闪付已绑定

的邮储银联信用卡（卡号62开头）

支付订单，即有机会享以下携程

优惠：

一、单笔订单实际支付满

100元减10元，活动期间同一客

户每自然月可享1次，名额有限，

用完即止。

二、单笔订单实际支付满

2000元减100元，活动期间同一

客户每自然月可享1次，名额有

限，用完即止。

部分商品携程民宿、客栈专

区、途家民宿、酒店到店付房型或

担保房型、保险产品、后付费产

品、需担保类产品、礼品卡、美食

购物、外币兑换、12306火车票、

会员服务、其他风控类产品等不

参与本活动。

详情请关注“邮储银行浙江
分行”微信公众号。

■通讯员任旦平

近日，中国农业银行杭州金城路支行开展
“宣传进万家 反诈总动员”宣传活动，将中小学
生反诈培训活动融入到现实生活场景中，为萧
山金惠初级中学八年级学生上了一堂生动的

“反诈课”。
在农行金城路支行，该行“反诈”宣讲员带

领学生们参观网点，详细讲解银行区域构成和
功能属性，深入了解ATM、超级柜台操作流程
及使用过程中需要注意的防诈知识点。

在一楼沉浸式体验厅，针对中学生防诈意
识薄弱问题，宣讲员通过播放反诈短视频、讲
述真实案例等方式，帮助学生详细讲解了“冒
充熟人诈骗、游戏诈骗、网络虚假购物、中奖诈
骗、QQ聊天诈骗”等骗局，让学生更加清晰地
了解各种诈骗陷阱和圈套，在他们心中播下一
颗饱满的防诈“种子”。

活动现场，银行工作人员向孩子们展示了
单指单张和扇面等点钞技能，设置了反诈知识
有奖竞答环节，在轻松愉悦的宣教环境中，同
学们积极参与、热情高涨。活动最后，银行工
作人员为孩子们颁发了反诈小能手奖状。学
生们纷纷表示，通过参加此次活动，不仅了解
了银行的不同功能，还学习了电信诈骗的常见

形式、社会危害及举报渠道等，也将把学到的
反诈知识分享给身边的家人、朋友，让更多的
人一起参与反诈，提高警惕，远离电信诈骗。

此次活动切实提升了学生群体防骗识骗

能力，进一步提高了学生防诈“免疫力”，取得
良好宣传效果。接下来，农行萧山分行将组织
辖内支行继续开展反电信网络诈骗工作，切实
履行社会责任，筑牢防范电信网络诈骗防线。

农行金城路支行开展中小学生反诈培训活动

萧山分行 特约

萧山分行营业部：82665036 江南支行：83696913

江东支行：82555768 网址：WWW.ICBC.COM.CN

■通讯员赵颜佳

今年以来，中国工商银行萧山分行以“拓
客维客”“强腰工程”“规上行动”等几大重大战
略为抓手，加强客户发展战略的广度和深度，
多措并举推进全辖公司有贷户拓展。截至今
年6月末，共计实现授信1000万元以上有贷户
较年初净增57户，增速14%，全省排名第3位，
高于全省平均增速4.6%。在客户拓展方面，该
行主要做好以下两项工作：

一是专项政策应用，该行公司金融业务部

每月对总省行下达的信贷专项政策进行整合、
梳理和解读，通过大公司月报的形式下发支行
学习，以政策落地带动目标客群的服务水平提
升，提升市场竞争力。

二是依托于目前工行萧山分行大力推行
的几大客户拓展重大战略，借助批量走访客
户的契机，充分挖掘新市场、新客户。从三个
方面强化客户发展管理：加强指标管理，对新
拓有贷户、重大战略客户、专精特新客户等重
要领域进行任务分解下发，定期通报完成进
度，形成督导机制；落实管理前置，由行负责

人带队，通过分层服务走访的方式实现客户
走访全覆盖；专业部门主动下沉支行及网点
进行专题调研，对支行客户经理、网点公司客
户经理拓户工作进行专项工作提示，同时收
集客户拓展中遇到的实际困难做好针对性服
务帮扶。

下一步，工行萧山分行将进一步完善目前
的客户发展战略，有针对性的对支行进行帮扶
指导，力争在客户拓展上实现做深头部、做强
中部、做宽底部，推动全辖公司客户进一步高
效发展。

工行萧山分行多措并举助推有贷户拓展创佳绩
全省排名第3位，高于全省平均增速4.6%

产品

零钱+

日享天开

结构性存款

乐赢稳健轻松投91天A
款（新理财客户专属）

乐赢稳健周期91天B款
（贵宾专属）

安盈象固收稳利十四个
月封闭式35号

（稳信+）稳享鑫荣三年封
闭式16号

起购金额

1万元

100万元

1万元

1万元

1万元

1万元

1万元

产品期限

T+0.5

T+0.5

96天

3个月

3个月

14个月

3年

业绩基准

1.7%-2.4%

1.6%-2.4%
1.05%/2.5%/

2.9%
3.35%

3.10%

3.4%-3.9%

3.2%-4.0%

备注
工作日交易时间实时赎
回限额30万元
每个工作日灵活申赎，
T+0.5到账
每周滚动发行，纳入存
款保险机制，安心之选

单户限购20万元

贵宾客户专属

募集时间：8月7日-8月15
日，期限匹配，优质资产打底
募集时间：8月1日-8月16
日，期限匹配，稳健低波

产品名称
南方均衡成长F

（016492）
基金定投【目标盈】

起购金额

1元

1元

期限

-

-

特色
大牌基金公司+明星基金经理，基金组合侧重绝对
收益策略，赚业绩增长的钱，持仓个股安全边际高。
一键签约自动买入、懒人投资达标止盈。

图为该行“反诈”宣讲员为学生们讲解反诈知识。

产品名称
整存整取储蓄存款

个人美元存款

个人大额存单

新客、新晋客户：金卡（不含）以下持卡客户及上月月日均金融资产小于100元的持卡客户；新资金客户：购买前一日金融资产时点较上月月日均提升20万元
（含）以上的持卡客户。

产品名称

个人结构性存款
人民币产品

☆南银理财（1元起售）
南银理财有限责任公司是经中国银保监会江苏监管局批复于2020年8月成立的南京银行股份有限公司全资子公司。风险提示：以下产品由南银理财有限
责任公司发行和管理，南京银行作为代销机构，不承担产品投资、兑付和风险管理责任。◎精选中长期
产品名称.代码

鑫逸稳增强两年61期-
C份额Y42061

鑫逸稳增强系列业绩比较基准测算依据：本理财产品业绩比较基准是管理人基于过往投资经验、对产品存续期拟投资标的和相应投资市场波动的预判设定
的投资目标。本理财产品投资于固定收益类资产的比例不低于80%，投资于非标准化债权类资产的比例不高于50%，投资于权益类资产的比例不高于
20%。结合债券市场、拟投资的非标准化债权类资产、权益市场的收益和波动水平，在本理财产品约定的投资策略基础上，管理人设定了本理财产品投资周
期内业绩比较基准。

产品名称.代码
鑫逸稳两年35期-B份
额所有客户：Y61035

鑫逸稳两年35期-C份
额新客、新资金、代发：

Y62035
注：新客是指购买当月客户等级为“未评级”的客户或2023年无理财交易的客户。新资金是指金融资产余额较上月月日均增长1万元及以上的客户。代发
是指近90天内有过代发记录的客户（不含跨行代发、批量兑付、批量付息）。提升是指23年3月末较22年6月末理财余额下降5万及以上客户。
鑫逸稳系列业绩比较基准测算依据：本理财产品业绩比较基准是管理人基于过往投资经验、对产品存续期拟投资标的和相应投资市场波动的预判设定的投
资目标。本理财产品投资于固定收益类资产的比例为100%，投资于非标准化债权类资产的比例不高于50%。结合债券市场和拟投资的非标准化债权资
产的收益和波动水平预判，在本理财产品约定的投资策略基础上，管理人设定了本理财产品投资周期内业绩比较基准。
风险提示：1、业绩比较基准是管理人基于过往投资经验、对产品存续期拟投资标的和相应投资市场波动的预判设定的投资目标，仅用于评价投资结果和测算
业绩报酬，不构成对本产品的任何承诺或保证。2、理财产品过往业绩不代表其未来表现，不等于理财产品实际收益，投资须谨慎。3、具体产品及要素以南京
银行发布的理财产品说明书为准，详询南京银行各网点及95302。理财非存款、产品有风险、投资须谨慎

期限
3年

3个月

1年
1年
2年

3年/5年

3年/5年

期限

一个月（三层结构）

三个月（三层结构）

六个月（三层结构）

一年（三层结构）

期限

749天

期限

749天

749天

年利率
3.30%
2.2%
5.0%
2.20%
2.70%
3.10%
3.20%

预期年化收益率

1.65%或2.75%或3.05%

1.65或2.80或3.10%

1.85或2.80或3.10%

2.05或2.80或3.10%

募集期

8月9日-8月15日

募集期

8月9日-8月15日

8月9日-8月15日

认购起点金额
1万元

1万美元

20万元

30万元
（新客新晋专享）

认购起点金额

1万元起，
1000元递增

风险等级

中风险

风险等级

中低风险

备注
产品细则详询经办网点，请以办理时
实际执行利率为准

现钞/现汇
产品细则详询经办网点，请以办理时
实际执行利率为准

可转让
认购期内如遇人行存款利率调整则提
前终止发行。额度有限，售完即止。
认购期内，请以办理时实际执行利率
为准。

备注
本金保证 收益保底

结构性存款不同于一般性存款，具有
投资风险，请充分认识投资风险，谨慎
投资。结构性存款嵌入金融衍生产
品，具体产品信息详细阅读产品说明
书及风险提示书！结构性存款不同于
一般性存款，不可提前支取。预期年
化收益率等产品要素以当期产品说明
书为准。

业绩比较基准

5.0%

业绩比较基准

4.2%

4.3%


