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具体产品预期收益以网点当日在售为准。风险提示：理财非存款，投资需谨慎。

热销银保产品

理财替代型基金

中信银行理财产品推荐
热销理财产品

萧山支行营业部：85307955、85307957、81595812、81595813、81595814、
81595815、81595816、81595817、81595819、81595820

之江支行：83893155、82720727、82753383、83815320
江东支行：83686725、83815326、83686722、82118101、82119190、83815329
临江支行：83696256、83815271、82113510、82358593、82119331
江南支行：85307958、82636889、83815937、82660046、83815771
三江社区支行：82335973

推荐贵金属产品

产品名称

投资金条

代销公司

中国黄金

产品材质

Au999

产品售价

基础金价+12元/克

备注

——

产品名称
大家久久安盈

和谐财富一生终身护理保险（尊享版）

产品到期
终身

终身

测算年化收益率
保额按3.0%复利递增

保额按3.0%复利递增

起购金额
1万元

1万元

以上产品额度均有限，售完即止，理财产品详细情况及风险条款请参见产品说明

书，并以银行与客户间签订的协议为准。代销产品请参照发行机构发布的说明书。

风险提示：理财产品过往业绩不代表未来表现，不等于理财产品实际收益。理

财非存款，产品有风险，投资需谨慎。请根据您的风险测评结果选择合适的产品。

风险等级：光大银行自营理财风险等级分为“低、较低、中、较高、高”五级，代理

产品风险等级根据其发行机构法律文件规定。

光大银行定制存单

萧山支行（金城路1038号）：22829730
萧开支行（市心北路287号）：22829615
南市花园社区支行（道源路812号）：22829737

20万元起，三年期，年利率：2.75% 三年累计：8.25%
以100万元存款为例，三年利息累计8.25万元。

理财产品

光大银行理财产品推荐

萧山分行中国农业银行 咨询电话：89577933、89577849

网银：http://abchina.com

产品名称
永赢睿信混合基金

（019432）
基金定投【目标盈】

起购金额

1元

1元

期限

-

-

特色
成长风格基金经理，自下而上精选个股，

左侧布局挖掘优质成长股。
一键签约自动买入、懒人投资达标止盈。

农行壹私行家族信托业务介绍

地址：萧山区北干街道金城路1038号
咨询电话：82629232
网址：http://www.psbc.com杭州市萧山区支行 特约

活动时间

2023年8月19日至2023年
12月31日

活动内容

用邮储小绿卡（62 开头的邮
储银联信用卡）在屈臣氏消费可
纵享优惠，让你每笔都能感受到
支付惊喜！

买单立减满50元减6元，活
动期间同一用户每月限享2次。

当月累计消费满6天，可领
满 100 元减 50 元代金券，每周
六9：30：00-23：59：59，活动期
间同一用户有且只有 1次达标

机会。

活动流程

下载并登录邮储信用卡
App——超值优惠券——点击买
单或购券

温馨提示

结束时间以当日名额消耗为
准，若点击领券界面显示“已售
罄”则说明当日名额已用尽，可于
下一活动日继续参与本活动。名
额有限，先到先得。

详情请关注“邮储银行浙江
分行”微信公众号。

来屈臣氏刷邮储银行信用卡
最高可减50元

材质：Au999 规格：套一50g/套二100g/套三500g/套四1000g

发行量：套一8000套/套二5000套/套三200套/套四99套

风险提示：受地缘政治、经济因素以及各种突发事件的影响，黄金价格可能发生波动，购买者应充分考虑由此产生的一切风险损失。图片仅供参考，具体以实物为准。

什么是家族信托?
家族信托是指受托人接受单一个

人或者家庭的委托，以家庭财富的保
护、传承和管理为主要信托目的，提
供财产规划、风险隔离、资产配置、子
女教育、家族治理、公益（慈善）事业
等定制化事务管理和金融服务的信
托业务。

家族信托的特色
多元的财富解决方案：整合业内

优秀信托公司资源为客户提供丰富多
元的财富解决方案。

稳健专业的投资配置：专业的投
研团队，秉承长期稳健的投资逻辑，为
客户提供个性化资产配置方案。

强大的外部专业协调：优选合作
律所、税务师事务所为家族客户解决
个人与企业的法税问题。

特色的家族客户服务：丰富的集
团资源，满足家族客户定制化的服务
需求。

多级联动的贴心服务：总分支行
多级联动，团队化服务保证服务的高
效性和延续性。

财务顾问及服务
基于家族财富保护和传承的需

求，以长期投资策略，进行稳健的资
产配置，为高净值客户家族传承保驾

护航。
优选产品管理人：充分利用专业

机构的专业能力。
专属资源：优先预约产品，提高投

资效率。
投资风格多元化：按照大类资产

将资金交给不同的管理人以分散
风险。

专属产品：遵选市场头部投资管
理人，定制家族专属产品。

壹私行家族信托服务
财富传承信托：基于财富保护及

传承的目的，将现金、股权、不动产等
装入信托,利用财富传承信托定向传
承的功能，达到资产风险隔离、婚姻财
产保护、家族成员照顾、子女成长引
导、教育医疗保障等目的，实现福泽后
代，家族物质财富与精神财富的共同
传承。

保险金信托：基于保险金合理有
序分配的目的，将保单装入信托，利用
保险的保障功能与杠杆作用，结合信
托合理分配的功能，实现惠润后代，为
家人带来持续性保障。

慈善信托：基于回报社会的目的，
将财产装入信托,按照委托人意愿开
展慈善公益活动，助力财富向上向善,
让善行沁溢四方，家族精神源远流长。

产品

零钱+

日享天开

结构性存款

乐赢稳健轻松投91天A款
（新理财客户专属）

乐赢稳健周期91天A款
（贵宾专属）

安盈象固收稳利共富共创
十三个月封闭式1号A

（稳信+）稳享鑫荣三年封
闭式31号

起购金额

1万元

100万元

1万元

1万元

1万元

1万元

1万元

产品期限

T+0.5

T+0.5

3个月

3个月

3个月

13个月

3年

业绩基准

1.7%-2.4%

1.6%-2.4%
1.05%/

2.15%/2.65%
3.15%

3.00%

3.2%-3.7%
3.05%-
4.00%

备注
工作日交易时间实时

赎回限额30万元
每个工作日灵活申赎，

T+0.5到账
每周滚动发行，纳入存
款保险机制，安心之选

单户限购20万元

贵宾客户专属

募集时间：12月12日-12
月20日，精选优质债权
募集时间：12月12日-
12月21日，金融债打底

产品名称

阳光金18M
丰利

阳光金丰利
143期

随心宝2号

起点
金额

1元

1分

期限

18个月

122天

每天

过往参考年化收益
率/业绩比较基准

3.40%-3.90%

2.9%-3.20%

近期平均收益
2.50%

（30万元实时赎回）

销售期

12月19日-12月26日

12月18日-12月25日

工作日每天15:30前
购买

风险
评级

较低

低

活动时间：2023年10月1日至2024年3月31日

活动对象：办理中国银行有循环信用额度信用卡产品的新客户（以下简称“本活动新

客户”）

活动内容：活动期间，首次办理中国银行信用卡的新客户，在卡片核发当月及后续1个自

然月内通过微信、支付宝、京东、美团任意渠道完成一笔满等值人民币10元及

以上的快捷支付消费，即可在消费达标次月起15个工作日后前往中国银行

App领取150元微信立减金券包，每位客户限领一次。

公布本周最新银行理财产品信息 本版所有银行产品的宣传不构成产品要约，详细情况以产品说明书为准。各理财产品的收益率测算方法，详见产品说明书，
或向各行理财经理咨询。特别提醒：理财产品的测算收益不等于实际收益，理财非存款，投资需谨慎。（本版均为广告）

萧山161个村的农户扫码就能办贷款

■通讯员张平平

为提升中国工商银行萧山分行国际业务市场
竞争力，服务好国际业务客户，落实外汇业务便利
化政策，近日，工商银行萧山分行与区会计代理记
账协会共同组织了出口退税企业申报及风险常见
问题的培训，为企业提供更专业、更有针对性的金
融服务。

培训期间，工商银行萧山分行向企业介绍了
该行国际业务产品和服务优势，从客户汇率避险、
汇兑、融资需求等方面进行详细介绍，针对不同的
客户类型，提供差异化的服务方案，并现场解读该
行外汇管理政策及便利化措施，梳理银行审单要
点。最后工行萧山分行为企业推广介绍了汇率风
险管理的相关产品及风险中性理念，并就企业关
心的如何套期保值等问题进行了耐心细致地沟通
解答。此次培训，现场气氛活跃，有问有答，取得
了良好的效果。

培训结束后，银企工作人员建立了微信交流
群，为今后加强银企合作，更好地为企业提供业务
支持、信息咨询等服务。通过此次培训使各企业
对小微企业金融服务需求有了进一步认识，还加
强了银企信息交流，推动银企互动，对今后的工作
有很大的帮助。

接下来工商银行萧山分行将进一步优化跨境
金融服务方案，丰富产品货架和服务谱系，顺畅融
资渠道、便利结算服务、缓释跨境贸易风险。针对
外贸企业最常面临的三大痛点“国际结算、跨境担
保、国际汇兑”，通过提供跨境结算高效服务、做好
出海跨境增信支持、强化专项融资力度、助力企业
汇率风险管理等措施为企业提供更全面、综合的
金融服务支持。

工行萧山分行举办
出口企业业务培训

■记者王建平

12月19日，新塘街道紫霞村农户
蒋叶俊，在家里打开手机，点击台州银
行微信小程序，输入自己的姓名、身份
证号码等信息，马上看到自己的授信
额度为30万元。他简单地操作几步，
前后不到五分钟，贷款实时到账，可以
用于家庭装修了。他逢人就说，“现在
贷款就像‘点外卖’一样方便。”

扫码贷款、网上贷款如今在城里
并不新鲜。然而，银行面向农村全面
深入地推广，还不多见。“给农民兄弟
带来方便的背后，离不开银行员工的
艰辛付出。”该行行长金枝说。

台州银行杭州萧山支行以“支农
支小”为主攻方向。年初以来，他们心
甘情愿放下身段，派出客户经理蹲村
蹲点，与农户“混”在一起，与他们交朋
友，打听他们家里干什么，有什么，缺
什么，把相关信息一一录入银行的数
据库。再通过后台系统自动生成“农
家档案”，然后根据其家庭人口、收入、
支出、负债、财产、信誉等综合情况，分
别给出最低1万元最高30万元的授信
额度。截至今年11月底，全区有161
个行政村启动“扫码贷”，授信农户约
1500 家，总授信额度已达到 2.35 亿
元。农户家里要搞装修、办喜事、建新
房或看病住院，都能及时、轻松地拿到

贷款。银行全程自动授信、自动审批、
自动放款。

“如今农户贷款不办抵押，不办担
保，也不用跑银行，非常简单。“台州银
行萧山支行有关人士说。据悉，该行在
有关镇街开了7个网点，客户经理几乎每
天都活跃在农户的身边。倾听他们的故
事，关注他们的诉求，为他们排忧解难。

在该行的金融支持下，许多农户
家庭走上了创业创新之路，过上了共
同富裕的日子。2020年10月，做家纺
跨境电商生意的村民小吴，看到台州
银行的“扫码贷”宣传单，试着操作了
一下，当天就顺利拿到30万元贷款。
次年12月，他扩大经营规模，银行增信

至 100万元。随着企业生意日渐火
爆，今年11月，银行以纯信用的方式，
再次把授信额度增至700万元。在台
州银行的一路扶持下发展壮大，这家
只有5名员工的小电商，目前发展到拥
有45位员工、年出口销售额达2亿元
的中等规模的电商。公司以前靠租赁
办公，现在还置办了自己的物业。

“我们争取把‘扫码贷’覆盖到萧
山全部的信用村，让更多的农民享受
现代金融服务的成果与红利。”金行长
信心满满地表示。据悉，该行的“扫码
贷”服务，得到中国人民银行萧山支行
等部门的肯定，近日被授予“金融支持
共富专项行动优秀案例”之一。

不用抵押物 不用找担保 不用跑银行

■记者郑舒铭

12月16日，为感谢新老客户长期
以来的厚爱与支持，中国银行萧山分
行携手九家黄金公司在萧山跨湖楼博
学酒店举办了以“龙腾喜跃 聚福添金”
为主题的黄金年货节，累计500余人
参加活动。

龙年主题产品受青睐

2024年是甲辰龙年，龙是中华民
族的象征与精神图腾,龙年对于我们
来说有着非常积极的象征意义，因此
龙年主题贵金属产品非常受客户欢
迎。

当天现场，中国银行杭州市分行
党委委员兼萧山分行党委书记、行长

林圣宽和中行萧山分行副行长徐祎为
活动揭幕，向在场客户隆重推荐“2024
中国甲辰（龙）年贵金属纪念币”。据
了解，该产品为10公斤圆形金质纪念
币，由中国人民银行发行，最大发行量
18枚。一币一码，币证同号。

“即将迎来龙年，因为寓意吉祥，
客户购买热情比较高，像这款五福
生肖传世金就卖得不错。”该行有关
负责人介绍，该产品采用高纯“五
九”黄金打造，以生肖名画龙为蓝
本，表面饰有平安、兴旺、喜乐、吉
祥、富贵字样，规格较多，分为10g、
50g、100g、500g、1000g，可满足不
同客户需求。

黄金产品价格有所上涨

今年国际金价率创新高，黄金产
品价格较去年有所上涨。“但不少人看
重黄金的保值功能，已经有客户预订
2024版1公斤熊猫金币。”该行客户经
理说。据了解，熊猫金币从1982年开
始发行，至今已有42版，因其精致工
艺、深厚的文化内涵被公认为世界五
大收藏金币之一（中国熊猫金币、美国
鹰洋金币、加拿大枫叶金币、南非克鲁
格金币、澳大利亚袋鼠金币）。

“今年来购买、咨询婚嫁系列产品
的客户也比较多。”上述客户经理介
绍，“比如新推出的喜事金很受欢迎。”
该产品正面以寿桃、柿子、桂圆、百合
等为元素，表达各种喜事祝福，规格也
较为多样。

据悉，在本次展会上，客户有上千

种贵金属产品可挑选，其中黄金制品
就有上百种，主要包括熊猫金币、十二
生肖系列投资金条、婚嫁系列金碗、首
饰等。

当天，客户络绎不绝，该行相关负
责人及客户经理全程陪同。现场还设
置了签到有礼、赠福字帖、1元起拍、砸
金蛋等环节，气氛活跃，不少客户满载
而归。

此次“黄金年货节”的成功举办，
不仅满足了客户对贵金属的消费、投
资和收藏需求，也进一步提升了中行
萧山分行贵金属业务品牌形象。下
一步，该行将继续坚持“以客户为中
心”理念，搭建投资交流平台，为客户
提供更加丰富、贴心的财富管理服
务。

中行萧山分行举办“黄金年货节”
龙年主题贵金属产品受欢迎


