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■通讯员金琼烨

由萧山农商银行作为发起机构和
委托人的“萧盈2024年第一期个人消
费贷款资产支持证券”于近日以簿记
建档方式在全国银行间债券市场成功
发行，并已完成设立。本期项目是浙
江农商银行系统首单个人消费贷款资
产支持证券项目。

本期资产支持证券发行规模3.31
亿元，发行人和受托机构为华能贵诚信

托，牵头主承销商为中信建投证券。入
池资产为该行1551笔个人消费贷款，
单笔贷款平均合同金额为21.73万元，
加权平均剩余期限为15.96个月，加权
平均贷款年利率为4.22%。项目簿记
参与机构包括银行、券商、基金、信托、
期货等几十家金融机构，几乎涵盖了市
场所有持牌金融机构类型。最终优先
A档（AAA/AAA）票面利率为1.99%，
优先B档（AAA/AA+）的票面利率为
2.10%，同时分别获得近4倍的认购倍

数，综合融资成本仅1.9952%，反映了
市场对该行消费类贷款资产的认可。

本期项目是该行首期信贷资产证
券化项目，具有创新性，为优化该行资
产负债结构、拓宽融资渠道、盘活存量
信贷资产、提升金融资源配置效率提
供了新渠道。下阶段，该行将坚守“姓
农、姓小、姓土”核心定位，持续提升资
产证券化业务专业能力，努力践行资
产证券化服务实体经济的理念，助力
地方金融服务提档升级。

萧山农商银行发起首单个人消费贷资产支持证券
为浙江农商银行系统第一单 发行规模3.31亿元

中信银行理财产品推荐

萧山支行营业部:81595812、81595813、81595814、81595815、81595816、81595817、81595819、81595820
之江支行:83893155、82720727、82753383、83815320
江东支行:83686725、83815326、83686722、82118101、82119190、83815329
江南支行:85307958、82636889、83815937、82660046、83815771
三江社区支行:82335973 钱江世纪城支行：65152229、65152230

近期热销理财产品

热销银保产品 热销基金推荐

产品

结构性存款

定期存款
日盈象天天利

52号A
乐赢稳健轻松投91天A款

（新享1号）

（稳信+）安盈象固收稳利
长江发展一年封闭6号A

（稳投+）安盈象信颐固收
稳利两年封闭式31号A

起购金额

1万元

1000元

1万元

1万元

1万元

1万元

产品期限

94天

1年/2年

T+1

91天

1年

742天

业绩基准

1.05%/2.00%/2.50%
1.6%/1.7%

近7日年化1.81%

2.40%

2.55%-3.05%

2.6%-3.2%

备注
每周滚动发行，纳入存款保险
机制，安心之选
储蓄存款，安心保障

每个工作日灵活申赎，T+1到
账

新客专享理财，单户限购10万
元

募集期：2024年12月30日-
2025年1月6日，精选债权资
产，混合估值，封闭运作
募集期：2024年12月31日-
2025年1月6日，混合估值，追
求月月分红

产品名称

平安尊盈2.0
终身寿险

中邮鑫享一生E款
终身寿险

产品
到期

保障
终身

保障
终身

测算年化收益率

有效保额复利2.5%
增值

有效保额复利2.5%
增值

起购
金额

1万元

1万元

产品名称

招商安和
（A类018679；
C类018680）

基金定投
【目标盈】

起购金额

1元

1元

期限

-

-

特色
红利低波产品定位，
以高等级信用债为
主，权益中枢10%左
右，基金经理过往业
绩优异。

一键签约自动买入、
懒人投资达标止盈

（具体产品预期收益以网点当日在售为准）特别提醒：理财非存款，投资需谨慎

（广告）

■通讯员王节

中信银行积极响应国家政策，致力于将
更多金融资源投入到促进科技创新、先进制
造、绿色发展和中小微企业等重点领域，助力
激发更多专精特新中小企业的涌现。

2024年以来，中信银行大力推出“进万企
—春雷行动”和“进万企—益企成长”活动，积极
开展目标客群建设。截至2024年10月末，已实
现2.28万家专精特新企业开户，其中9400多家
企业获得授信支持，融资支持超过1900亿元。

在市场活动方面，中信银行累计组织开
展“进万企”市场活动400余场，专精特新市
场活动超百场。总分行带队服务重点客户，
搭建获客渠道并组织活动，分行则围绕区域
特点开拓渠道，形成多种典型获客模式，如北
京分行举办新经济论坛，南京分行建立网格
化对接机制，上海分行成立专精特新客群建
设领导小组打造“四专”体系，南京分行的国

家级专精特新企业新增开户已突破两百户。
中信银行依托中信金控平台，充分发挥

金融全牌照优势，精心打造“全场景”“全周
期”“全链条”“全方位”的“四全”服务体系，为
科技领军企业提供一站式综合解决方案。

以国内某头部芯片设计公司为例，中信
银行从其创业初期便开始介入，为其提供产
业基金股权投资、上市保荐、募集资金存放等
一系列金融服务，最终助力该企业在百亿
IPO项目中中标，且募集资金占比超40%。

此外，中信银行还围绕服务专精特新企
业，着力搭建银政、要素市场、私募创投、产业
园区、科研机构和产业链六大渠道。

中信银行与工信部签署战略合作文件，
目前已有多家分行与当地工信厅展开合作。
同时，积极与高校推进科研成果、技术转化和
战略签约，不断加强与私募股权投资机构及
产业链领航企业的合作，全方位、多维度地为
专精特新企业发展提供有力支持。

中信银行：“进万企”行动搭台
“四全”服务赋能专精特新

■通讯员于回

金融是经济发展的命脉，托举起人民群
众向往的美好生活。浦发银行杭州分行始终
秉承“金融为民”的服务理念，以数据为基础，
通过全方位、立体式的金融供给，不断深化小
微企业服务模式变革和产品创新，打通普惠
金融惠民利企“最后一公里”。

提质服务
为小微企业建好“加油站”

普惠金融，一头连着千企万户的“小生
意”，一头连着经济发展的“大格局”。

为方便小微企业和个体工商户获得便
捷、灵活、多元化的信贷资源，浦发银行聚焦
普惠金融产品创新，焕新搭建“4+N+X”普
惠金融产品体系，以“惠抵贷”“惠闪贷”“惠
链贷”“惠保贷”小微金融产品服务体系为基
础，结合不同场景和需求，为客户提供特色
化、个性化的金融服务方案。小微企业主和
个体工商户不仅可通过“浦惠来了”App发
起线上贷款申请，同时对于存量小微客户，在
符合正常续贷的条件下，实施一键续贷，应续
尽续，能贷尽贷，解决小微客户融资问题，降
低融资成本。

近期，浦发银行义乌分行正紧锣密鼓地
面向商场独有的市场贸易采购平台场景进行
业务拓展，浦发银行“惠”系列产品，尤其是

“惠闪贷”将面向优质小微客群提供全在线、
无抵押、纯信用的小额贷款，以其“快速、高
效、精准”的产品特点，实现精准核额、快速审
批，满足企业多场景的融资需求，提升客户服
务体验。

彰显担当
为产业发展上好“助推器”

浙江湖州是我国丝绸、麻、化纤等纺织
品的重要生产和加工基地，湖州丝绸因工艺
精细、质量上乘广受国内外消费者喜爱。然
而，纺织业属于资金密集型企业，普遍规模
较小、抵押能力较弱，因此常常面临着融资
难、资金周转慢的问题。

前不久，湖州有一批纺织企业因审批受
限，急需寻找新的银行进行融资。浦发银行
德清支行委派专员上门了解客户需求，定制
化推出“惠抵贷”与中长期贷款结合方案，在
3天内完成材料递交、申请审批等流程，为客
户发放600万元贷款，解了燃眉之急。

浦发银行“惠抵贷”是专门面向小微企
业、个人经营者等有房客群的产品。客户可
直接通过“浦惠来了App”在线申请，线上自
动精准测额，额度高、审批快、利息省。“惠
抵贷”在当地纺织企业间快速传播，受到企业
的高度认可，打响了知名度。

此外，结合小微企业集中的产业链场景，
浦发银行还通过“惠链贷”提升对重点产业和
企业的综合服务能力，支持实体经济发展。
目前，浦发银行杭州分行已与快递核心企业
开展合作，对一级加盟商提供信用融资服务，
借款人可实现纯线上贷款申请、审批、放款等
一系列操作，全天候随借随还，大大提升了业
务办理效率。

优化机制
为普惠金融铺好“快速路”

普惠金融，“普”是目标，“惠”是关键。要
通过实际行动让普惠金融谋经济大盘之

“稳”，促发展质效之“进”。
浦发银行杭州分行从战略高度深刻认识

推动小微企业融资协调工作机制的重要性紧
迫性，统筹全行资源，建立浙江省内三级工作
专班机制，同步落实浙江省内各地市级分行、
区县级支行专班建立，覆盖全省九个地市区
域。

专班机制建立以来，全行上下加强与属
地监管机构、发改部门联系合作，与区域工作
专班做好对接，畅通信息渠道，持续全面摸排
小微企业客户需求信息。浦发银行杭州分行
还主动走访调研浙江省内园区、商圈、社区，
排摸、解决小微企业融资需求，通过全方位、
立体式的金融供给，保障精准对接。

截至目前，浦发银行杭州分行已经走访小
微企业200户，快速审批小微企业授信121户
10.18亿元，发放贷款110户9.42亿元。

“浦惠”之水精准滴灌
浦发银行杭州分行跑出小微融资加速度

■通讯员龚青

在当今数字化浪潮的席卷下，数
字人民币作为新兴的支付方式，正逐
渐走进人们的生活，为了让更多客户
深入了解数字人民币，感受其便捷与
安全，近日，中国工商银行临浦支行积
极开展了“数字人民币”驿站活动，将
金融知识普及与便民服务相结合，为
社区居民带来了一场别开生面的金融
体验。

在活动现场，该行工作人员首先
向客户宣传了数字人民币的各种优
势：一是便捷性。使用数字人民币无
需携带实体钱包，只需一部安装了数
字人民币钱包的智能手机，即可随时
随地完成支付，无论是购物消费、交通
出行还是生活缴费，都能轻松搞定，甚
至在一些网络信号不佳的场景下，也
能通过碰一碰等方式完成离线支付，
真正实现支付无界限。二是安全性。
数字人民币采用了先进的加密技术，
保障交易信息的安全可靠，同时，其可
控匿名性既保护了用户的隐私，又能
有效防范洗钱、恐怖融资等违法犯罪
行为，让每一笔交易都有迹可循，确保
资金安全。三是普惠性。数字人民币
的推广旨在覆盖更广泛的人群，尤其
是那些传统银行服务难以触及的偏远
地区居民和弱势群体，降低金融服务
门槛，促进金融服务的公平性。

随后，工作人员又为大家详细介
绍了数字人民币的使用方法。客户需

要下载数字人民币App，通过手机号
注册并开通钱包，按照系统提示完成
实名认证等步骤，即可拥有属于自己
的数字人民币钱包。在支付时，只需
打开钱包，出示付款码或通过扫一扫
商家的收款码，输入支付金额并确认，
支付过程瞬间完成，操作简单易懂。
此外，数字人民币还支持多种支付方
式，如指纹支付、刷脸支付等，满足不
同用户的使用习惯，为用户带来更加
个性化、便捷的支付体验。

除了数字人民币的宣传推广，工
行临浦支行还将“数字人民币”驿站打
造成为广大劳动者的温馨港湾，为他

们提供临时休息、饮水、手机充电等基
本惠民服务。这些看似微不足道的服
务，却传递着工商银行对劳动者的尊
重与关怀，让金融服务更具温度和人
情味。

为提升公众的金融素养和风险防
范意识，活动现场还开展了金融知识
普及、消费者权益保护以及防电信诈
骗等公众宣传教育活动，工作人员通
过生动有趣的案例讲解、宣传手册发
放等方式，向客户和居民介绍了常见
的金融诈骗手段和防范方法，引导大
家树立正确的金融消费观念，增强自
我保护能力，守护好自己的“钱袋子”。

工行临浦支行开展“数字人民币”驿站活动

工行临浦支行开展“数字人民币”驿站活动

陶波 82891059
裴春燕 82891511
孙盈盈 82535427
章丹 83696367
顾少峰 82828320
熊燕 83523836
黄芳 83893281
施佳佳 82891622
任立航 83518400

沈婷 82333707
陈丽曼 83869197
潘弘涛 82602795
曹莹 83899961
胡萍赞 83899520
郭立汉 83520263
李旭 83893307
曹佳风 83699856
蒋利利 82390327

■通讯员施佳佳

为助力商户收款，切实为商户提
供金融便利，中国银行推出“来聚财”
业务。“来聚财”属于聚合收款码，将支
付宝、微信、云闪付等多码合一，费率
合理，使用更灵活。资金直接划入银
行卡，安全方便，无后顾之忧。

“来聚财”业务主要服务于小微个
体工商户，包括拥有合法营业执照的
个体工商户；法律法规和相关监管规
定免于办理工商注册登记的小微商户
（简称“小微商户”）。例如在县级以上
地方指定场所和时间销售农副产品、
日常生活用品，或个人利用自身技能
从事依法无须取得许可的便民劳务的
个人等。商户负责人及店员通过“中
银智慧商家”App，均可以实时收到动
账交易提醒，“来聚财新大陆”音箱，也
可实现播报。商户负责人也将同时通
过“中国银行微银行”微信公众号接收
到动账提醒，收款更安心。

在办理流程上目前手续更加便捷，

只需提供法人身份证和法人办理的中
国银行卡（入账卡）及营业执照即可。
目前，新商户在手续费上有优惠，商户
可以通过登录中国银行浙江省分行微
信公众号—服务在浙—“来聚财”专区
—免费额度界面进行查询，可以查询到
本月的免费额度、已使用额度、剩余免
费额度。详情可咨询中行各网点。

商户资金入账后如何打理资金
呢？短期要流动的资金可以存入中行
通知存款，有1天型和7天型两种，流
动性强、存取自由、利率高于活期。还
可以存入结构性存款中，短期要用的
资金可以购买滚续结构性存款，以固
定天数为一期，可以选择签约多期；暂
时不用的资金可以购买单期结构性，
到期后本息会直接返回到卡内，在保
本的基础上增添了流动性。结构性存
款的利率不是固定利率，是采用“储蓄
存款+期权”的方式计算的，明显区别
于储蓄存款。而期权与利率、汇率、指
数等指标挂钩，结构性存款每一期都
会动态调整挂钩标的，购买多期可以

分散风险，平滑收益，在保证本金和最
低收益的基础上，有一定机会获得高
收益。结构性存款是低风险保本浮动
收益型产品，纳入存款保险保证范围，
可以作为日常开支的备用金和稳健升
值的增值金。

当然，收款商户每年的利润部分
如何规划，可以咨询中行各网点理财
经理做资产配置方案，资产配置可以
分散风险、提高收益、实现财务目标、
适应市场变化、优化流动性。

中国银行萧山分行将始终以客户
为中心，注重客户体验，优化服务流程，
提升服务质量，确保客户在使用产品和
服务过程中获得满意和便捷的体验。

中行“来聚财”伴您行
方便小微个体工商户打理资金

近期，不少金融机构都悄然推出
红利+理财产品，记者发现，其中部分
产品年化收益率在4%以上。然而，当
红利主题成为2024年内最为热门的
赛道之一时，也有部分红利基金产品
遭遇“滑铁卢”，清盘与延募的现象偶
有发生。

业内人士表示，2024年末机构资
金在当年内投资止盈后，伴随“开门
红”等时点的到来，有一波配置需求。
叠加债券收益率持续下行，红利策略
相对配置价值有望进一步提升。不
过，红利产品数量的激增也可能会使
得一些本身竞争力不足的基金面临清
盘的风险。

记者打开招商银行手机银行

App，发现一款该类型的产品标注年
化收益率达4.28%，于2023年5月发
行，每19个月可以赎回。风险等级是
R3级，属于中风险。据悉，该红利+理
财产品采取“固收+高股息策略”，既投
债券，又投股票。债券部分，主要配置
银行二级资本债或永续债和高等级信
用债，追求稳健收益回报；权益部分，
精选高股息股票，仓位控制在20%左
右。也就是说，既有机会“低买高卖”
获得资本利得，又有机会“吃红利”，获
得股息收入。

业内人士表示，红利+理财产品往
往从理财投资者偏稳健的投资偏好出
发，以固收资产筑底、权益部分以低波
红利为主打策略、辅以多元权益丰富

收益来源。但投资者也应优先考虑产
品的投资性质、投资周期、风险等级
等，选择与自身风险承受能力相匹配
的理财产品。

值得关注的是，目前全市场名称
中带有“红利”字样的基金有185只，
其中80只均为年内成立，换言之全市
场40%以上的红利基金均为2024年
内成立，可见发行拥堵。不少基金市
场人士坦言，红利类基金密集发行使
得该赛道竞争异常激烈，因此有延募、
清盘等现象出现。

从市场上的185只红利主题基金
业绩来看，截至发稿，共有155只相关
基金获得正收益，占比超过80%，仅有
30只产品收益告负。 据《每日商报》

红利+理财产品走热 部分产品年化收益超4%
四成红利基金年内成立，延募、清盘双双出现


