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李可可：
你好！
五年后的世界一定变化的很快，也会存在诸多始料未及的不确定性，可能如愿以偿实现了目

标，也可能走在未曾预料的弯路上，但无论如何，我希望你依然可以保持现在敢做、敢拼、敢创、敢
为天下先的精神。

五年后的你可以感恩并庆贺今天所有的坚持与努力，五年后的你可以包容十年不鸣，静待一
鸣惊人的耐心和毅力，生命不息，活力不止。

如果给自己一个梦想成真的机会，李可可也许会选择成

为建筑师，甚至是赛车手，因为这些都是他少年时期最真的

梦！后来的人生路上遭遇变故，他却一直没有放弃追求梦想

的勇气，成了一名敢梦敢闯的残疾人创业者。在电子商务领

域摸索奋斗十多年，从零开始，成为年营收超过五百万元的电

商公司总经理。

春
青我的 在萧山

扫一扫，更多“青春”在这里

致五年后的自己

初创：坚持自我，不甘“是事可可”

李可可的家在南阳街道龙虎村，六
岁那年，身体不适的他被送往医院检
查，被诊断为强直性脊柱炎。因为错过
最佳治疗时机，只能眼睁睁看着手脚慢
慢发展为僵硬变形。从此，李可可的生
活相对于普通人来说，变得“不太一
样”。

李可可回忆，身体的僵直几乎伴随
着他记事开始的每一天。村里的孩子
们背着书包结伴去上学，他只能坐在父
母的车后座上，每天在家和学校之间

“两点一线”。尽管动作不灵敏，同龄孩
子喜欢的跑跳追逐与他无缘，不过从农
村犄角旮旯里翻找一些砖块、木板，层
层叠叠地垒起有模有样的“房子”，却是
李可可的拿手好戏。从小到大，李可可
反倒比其他孩子更开朗积极，虽然名字
叫“可可”，表面上也只能与世无争，但
内心深处的他明白，想要在未来独当一
面，就不能是事可可。

2009年，和家人慎重商量后，李可
可决定就此开启职业生涯。他想尽早
赚到一份收入，让家人减轻负担。投出
了不少简历被拒后，李可可终于在南阳
当地一家淘宝网店找到一份美工兼客
服的工作。现在想来，这次“触网”好像
冥冥之中为他量身准备……

一段时间后，李可可的工作逐渐步
上正轨，他也大概了解了电商经营的些
许门道，一个大胆的想法让他做了决
定：“要不，就干脆回家自己折腾吧！”此
时，家人也表示了支持，毕竟看他每天
蹬着自行车早出晚归，还不如踏实在家
找件事儿做。

于是，在2011年的某天，靠着一台
从亲戚家淘换来的二手电脑，在自家二
楼的房间里，李可可的电商创业之路，算
是起步了。既然是“开店”，总得找好要
卖的东西，李可可想到南阳本地就有很
多特色产品，比如羽绒童装。老话讲“近
水楼台先得月”，那就它了！不过当地不
少童装厂只做批发，对于网上零售这件
事，套用一个网络词汇那就是“并不感
冒”（指不感兴趣）。在朋友的牵线下，李
可可好歹接到了第一笔业务，和童装厂
家达成合作意向后，他就赶紧着手拍摄
产品样图，用最短时间在自己的淘宝网
店上架。为了能呈现更好的视觉效果，
李可可还通过视频教程，自学了PS等软
件。在美工小李、客服小李、业务员小李
几重身份中来回切换的这段时间里，虽
然很累，但这种充实感是前所未有的，不
出几个月，店铺就实现了盈利，李可可在
创业之初就看到了光！

尽管初步创业取得成功，但羽绒童装一年只
有几个月的旺季，平时爱看些财经节目的李可可
立马觉察到这不是长久之计，他需要没有“季节
性”的商品，好让自己全年忙碌。

2013年，李可可把目光锚定了卫浴用品。相
比轻巧的羽绒服，卫浴产品更大更重，从销售、运
输再到售后安装，有着更多未知的风险。但这次
李可可刚提出想法，就遭到家人反对，他们觉得卖
衣服有盈利就行了，没必要冒险改行。

这时，李可可心里又升起了一句话：“不试试
怎么知道不行？”在他坚持下，网店开始转型。从
对接厂家优质选品，自购货车即时配送，再到学习
产品基本知识，一家电商好店所需要产品好、配送
快、售后优，在即便只有自己一人运维的情况下，
愣是被李可可做到了！虽然转卖卫浴的第一单成
交经历了两个多月的等待，当年也就挣了五六万
元。但李可可相信，路选对了，坚持向前终会得到
犒赏……

为了让网店产品更亮眼，李可可更新了拍摄
器材，不断提高美工技术；为了提高曝光率，最

多的时候他要兼顾四家网店的经营；为了保证
物流时效，他买了更大的货车，每天起床就去厂
里拉货，靠着并不灵便的腿脚，自己动手搬运、
装卸沉重的卫浴套件，再到物流园区完成对接
发货。这一套流程下来，“体力条”已经耗去大
半，酷热的夏天，货车发动机恰好就在驾驶位下
方，李可可笑着说：“来回两小时的车程，有屁股
要被烤熟的错觉，可是咬牙也要坚持下去，有订
单就有动力！”很长一段日子，每天除了送货、吃
饭、睡觉，李可可都在“网店客服”一线，不到凌
晨不关机，及时回复顾客的留言，争取每次成交
的机会。

随着近年来萧山电商产业的集群化发展，以
及物流配送服务的升级，现在李可可只要在家动
动鼠标，就能完成商品从接单到发货的对接，着
实轻松了不少。创业几年后，姐姐也从工厂辞
职，加入了李可可创立的杭州活泉电子商务有限
公司，最高峰时一年营收超过500万元，这是他
内心的骄傲：“我不再是家里的‘累赘’，而是顶梁
柱了。”

创业时吃的苦，已经成为李可可人生的一笔
“财富”：“下决心自己单干，面对未知的困难心
里多少没底。而一想到父母用他们并不宽厚的
肩膀为子女撑起一个温暖的家，我顿时有了一
种责任感，要敢梦、敢闯，事实证明自己真的也
可以！”

前几年受疫情影响，网店的生意也出现过一
些波动，李可可依旧在坚持：“创业很难，守业其实
更难，现在打算采用产品升级和亲民化的价格吸
引顾客，当然萧山区政府以及区残联也出台了一
系列政策，帮助我们渡过难关。比如百万贴息贷
款，实实在在为残疾人创业者撑腰！”无论是萧山
区残联给予电商创业就业的培训指导，还是来自
产品厂家货款结算和物流园区运输保障方面，对

残疾人创业者的特殊关怀，点点滴滴都温暖着李
可可。

虽然生活给了磨难，但李可可最常说的两个
字却是“感恩”。现在的他，除了制定阶段性计划，
继续做强自己的电商本业，还利用很大一部分业
余时间投身公益活动：拿起相机为同样身残志坚
的朋友拍摄微纪录片，传播残疾人健康阳光的一
面；和小伙伴共同发起公益爱心组织，跟全国各地
的残疾人朋友奔赴一场“无障碍旅行”，尽己所能
带大家看不一样的风景。李可可乐在其中，也收
获满满。他希望可以创造更多的机会，用自己的
人生创业经历，去带动影响踌躇中的一些人，要保
持乐观，相信自己，相信时代，年轻的心终将有所
作为！

转型：努力打拼，成为“家中脊梁”

未来：逐梦前进，用心“传递温暖”

李可可近影
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