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■记者徐燕燕

智齿，学名第三磨牙，这颗牙齿往往会带来许多“成
长的烦恼”。面对这颗时而“安静”、时而“闹腾”的牙齿，
很多人心中都有一个疑问：智齿，一定要拔吗？

发病率高 多数智齿“先天不足”
很多人以为智齿不疼就不用管，殊不知它可能正在

悄悄顶坏邻牙，或正在骨头里“埋雷”。许多人的智齿虽
然已经萌出，却因颌骨空间不足而位置歪斜；还有一部
分人的智齿无法萌出，埋伏在颌骨内。但遗憾的是，很
多人一般不会主动去及时评估智齿状况，他们对潜在的
邻牙损伤、冠周炎等风险也浑然不觉。

阻生智齿：口腔里的“定时炸弹”
阻生智齿因空间不足，智齿常横长、斜长甚至完全

埋在骨头里。部分萌出的智齿与牙龈间会形成“盲袋”，
容易藏匿食物残渣和细菌。一旦抵抗力下降，便会引发
智齿冠周炎，导致牙龈红肿剧痛、张口受限甚至面部肿
胀，严重时炎症可能引发颌面部间隙感染。

更令人警惕的是，倾斜或水平生长的智齿会持续挤
压前方的第二磨牙，导致邻牙牙根吸收、龋坏甚至松动
脱落。长期存在的智齿还可能刺激周围组织形成含牙
囊肿，破坏颌骨结构。

这些情况建议尽早拔除
智齿是否拔除，关键在于是否长歪或频繁发炎。可

以保留的智齿需同时满足：完全正位萌出、与对颌牙形
成正常咬合、能清洁到位且无龋坏或炎症史。但这种情
况在门诊中并不多见。

口腔专家建议以下情况应及时拔除智齿：反复发炎
肿痛，挤压邻牙，智齿本身龋坏，无对颌牙伸长，正畸治
疗需要，备孕女性。

智齿应早评估、早决策
智齿萌出后，每个成年人都该及时关注自己的智

齿。要是长歪了、顶到旁边好牙，或者有发炎的苗头，就
算现在不疼，也需趁早拔掉，省心又省钱。别等疼得受
不了才去处理，到时候更遭罪。

智齿，拔还是不拔？

■记者徐燕燕

7 月 17—18 日 17:30—20:30，
一场融合惠民服务与消费升级的汽
车盛宴——EIC风尚车展将在钱江
世纪城EIC LIVE欧美广场火热开
启。本次活动旨在为萧山市民送上
高品质汽车展销与一站式贴心服务，
从而带来“零距离”的购车体验与实
实在在的消费福利。

多品牌集结
满足个性化出行需求

活动集结了领克、猛士、别克、长
安、五菱等主流汽车品牌携旗下热门
车型亮相EIC LIVE欧美广场。从
智能新能源车到经典燃油车型，从经
济代步家轿到商务MPV，现场车型
矩阵覆盖多层级消费场景，让萧山市
民实现一站式看车、选车，省时省力

更省心。

叠加福利诚意足
惠民政策激发消费活力

值得一提的是，活动现场将推
出“旧车置换补贴”“低息零首付金
融方案”“订车豪华礼包”等多重叠
加优惠，切实降低购车门槛。同时，
现场特设咨询服务专区，由专业销
售顾问与售后团队全程驻守，提供
车型讲解、价格对比、金融方案定
制、保养政策解答等全流程服务，
实现“选车—比价—咨询—预约购
车”的无缝衔接。

匠心品牌汇聚
精彩活动燃动夏日

7月的EIC LIVE 广场可谓好戏

连台，惊喜连连。不仅迎来星巴克、
君礼荟、华三爷新店盛大开业，更有
多元活动精彩纷呈。除了风尚车展，
还有各种潮流活动等待着大家参
与。7月18日的最美下午茶、7月19

日的星空夜话交友局、7月 17—19
日 和 7 月 24—26 日 的 ChinChin
Market、7 月 26 日 的 All Style
1on1……时尚不停、精彩不停。

EIC风尚车展即将火热开启

■记者高晓岚

为精准落实助企暖企、惠民利民
服务举措，进一步释放汽车消费潜
力，6月25日至26日，由萧山区融媒
体中心（文化传媒集团）、萧山环投集
团下属资产经营公司——城市服务
公司联合举办的“助企暖企，真诚服
务—萧山汽车嗨购节”专场活动，在
萧山紫橙国际创新中心精彩开展并

圆满落幕。
活动走进产业园区、贴近企业职

工，以沉浸式车展、一站式服务、叠加
式福利的形式，为园区企业及广大职
工送上实打实的福利与暖心服务。

本次活动将高品质车型直接搬
进园区内部，让企业员工足不出园就
能看新车、享优惠。活动现场汇聚了
问界、别克、一汽丰田、领克等众多主
流汽车品牌，全方位适配青年职工代

步、家庭出行、企业公务通勤等不同
场景需求。

活动期间，专属购车现金补贴、
旧车置换高额贴息、低息零首付分期
方案、订车专属豪华礼包等多项惠民
政策同步上线。同时，现场设置专属
咨询服务台，车企专业销售团队、售
后工作人员全程驻场，为到场人员一
对一讲解车型配置、购车政策、金融
方案、保养售后等相关问题，提供选

车、比价、咨询、预约购车的一站式贴
心服务。

此次“萧山汽车嗨购节”的成功
举办，是媒体联合萧山环投集团深耕
助企服务、优化营商环境、拉动本地
消费的生动实践。

下一步，双方将持续深化合作，
立足企业发展和员工生活双重需求，
不断优化服务模式、整合优质资源，
开展更多的便企、便民服务。

助企暖企零距离便民惠民促消费

“萧山汽车嗨购节”在紫橙国际创新中心圆满落幕
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近日，启境汽车全国90城3000
家门店陆续进入正式运营状态，品牌
联动全国门店开展“百店同庆 共启
新境”开业庆祝活动。6月27日，（杭
州萧山汽车城）启境授权用户中心举
办了开业盛典，现场引来了众多意向
用户到店品鉴新车。

开业盛典现场，部分准车主分
享了购车经验，刚完成订车的吴女
士表示：“关注启境很久了，就是奔
着华为领先的智能技术和广汽过硬
的制造品质来的，看过实车后就立
即下单了。”据门店销售顾问分享，
当前关注启境GT7的用户中，年轻
用户群体占比高，大部分看中了新
车的智能辅助驾驶能力、操控体验，
以及荣获国际奖项的外观。
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作为广汽与引望联合打造的高
端新能源品牌，启境自诞生起就备受
行业和消费者关注，渠道布局也成为
业内焦点。

启境汽车创新打造双业态渠道
模式：华为乾崑智驾授权体验中心进
驻城市核心商圈，启境GT7成为首
款进驻的旗舰车型，用户逛街、用餐、
观影的间隙，就能体验到华为乾崑智
驾和相关智能化技术；启境授权用户
中心则集销售咨询、到店看车、车辆
交付及售后于一体，提供一站式全生
命周期服务。

值得一提的是，启境门店全面导
入了华为标准化服务体系。启境用
户中心门店采用高端新势力品牌的
现代简约装修设计风格，步入门店即
享沉浸式体验，服务贴心，产品讲解
细致专业。用户到店看车可免费享
用咖啡、精致茶点等，恰逢饭点还提
供用餐服务，每一位用户都能在启境
的空间里，享受自在。

此外，门店还特别设置了启境汽

车全球品牌代言人黄景瑜的专属打
卡区，吸引了不少粉丝前来互动合
影、品鉴新车。
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6月 22日，启境GT7首台量产
车已在广汽新能源智慧工厂正式下
线，全面进入量产阶段，为后续上市
交付筑牢了坚实的产能基础。依托
广汽数十年整车制造与品质管控积
淀，结合华为乾崑全栈智能技术赋
能，启境 GT7 收获了市场热烈反
响。自5月29日开启预售，仅5小时
全国订单已突破1万台。新车预售
价21.99万—30.99万元，现在订车
还可享受999元意向金抵扣3999元
购车尾款、优先排产、轮毂选装限时
优惠4000元等五重专属福利。

凭借创新的渠道运营模式与大
湾区双巨头背书，启境成功吸引了大
批拥有豪华品牌运营经验的头部经

销商转投。
此前有投资人表示，选择启境是

看好广汽集团与引望原生融合的生态
合作模式，启境品牌具备长期的市场
潜力。作为华为乾崑“境系列”开篇之
作，启境既有广汽可靠的制造品质，又
具备华为乾崑领先的智能技术，同时
兼具年轻科技与驾驶乐趣，真正抓住
了当下消费者未被满足的需求。近
期，启境获资本市场看好，混改轮增资
超10亿元，获得宁德时代等产业巨头
战略加持，进一步坚定了经销商、投资
人与品牌共同发展的信心。

据了解，启境GT7已于上月26
日正式上市并同步开启交付，今年下
半年还将推出全新智能大五座SUV
车型启境GX7。

未来，启境汽车杭州萧山汽车城
门店将依托品牌丰富的产品矩阵与
全国统一的标准化服务体系，持续为
杭州城市消费者提供高品质、可信赖
的全生命周期服务，以及超越期待的
智能出行新体验。（来源：启境汽车）

百店同庆共启新境启境汽车萧山汽车城店盛大开业

■记者 周英 通讯员 鲍美霞

7月5日下午，北干街道萧然社区党总支开展“童心
向党绘初心”红色面塑主题实践活动，引导辖区青少年
在聆听红色故事、动手创意塑形的过程中感悟峥嵘历
史、致敬革命先烈。

活动伊始，授课老师以通俗易懂的语言，为孩子们
生动讲述红军长征经典故事。围绕翻雪山、过草地等艰
苦历程，再现革命先辈不畏艰险、奋勇前行的奋斗场
景。孩子们认真聆听、积极互动，深刻体会红军战士坚
韧不拔、自强不息的崇高革命精神，一颗颗红色种子在
稚嫩的心田中悄然生根发芽。

红色故事学习结束后，趣味十足的面塑创作环节有
序开展。孩子们满怀热情，化身小小手工艺人，跟随老
师的教学步骤，有条不紊地揉搓、塑形、拼接彩泥。现场
氛围轻松热烈，大家专注投入、认真创作。针对面部五
官塑形等细节难点，老师巡回指导、耐心讲解，手把手帮
助孩子们调整造型比例、完善作品细节。

一块块五彩彩泥，在孩子们的巧手雕琢下，渐渐塑
造成身姿挺拔、精神抖擞的红军战士形象。一件件鲜活
生动的面塑作品，承载着孩子们对革命先烈的崇敬与缅
怀，画面暖意融融、童趣盎然。

此次红色面塑实践活动，将传统非遗手艺与红色文
化教育深度融合，以沉浸式、体验式的实践形式，让红色
教育可触可感、入脑入心。既锻炼了青少年的动手实践
与创新能力，又让大家在亲身创作中感悟红色精神、传
承红色基因。下一步，萧然社区将持续开展各类红色主
题实践活动，以少年童心传红色薪火，让爱国爱党的赤
诚情怀代代相传。

童心向党绘初心
巧手面塑敬英烈

■记者陈胜楠

最近的萧山土拍，好地连番登
场。

前有6月30日湘北单元低密宅
地溢价69.34%“”收官”萧山上半年
土拍，本周二（7月7日）一宗位于钱
江世纪城钱塘湾未来总部基地核心
区的宅地以约 48139 元/㎡的楼面
价，再度续写市场关注度，开启下半
年行情。

湘北单元宅地

作为年中压轴，湘北单元宅地一
出场，就加载了萧山上半年土拍成色
——6月30日当天，经过75轮竞价，
湘北单元XSCQ3104-12地块（杭政
储 出 [2026]47 号 ）最 终 溢 价 至
69.34%，由国丰集团以总价136764万
元竞得，折合楼面价约33868元/㎡。

根据挂牌信息，该宗地块东至杜
湖路，南至山阴路，西至杜湖内河绿
地，北至杜湖内河绿地。出让面积约
31063㎡，容积率上限1.3，出让建筑
面积约40381.9㎡。

可以说，地块本身不仅自带河景
优势，低容积率还拥有打造城市低密
的禀赋。

从位置上看，地块西侧一路之
隔为金地天逸北区，往东比邻博奥
花宸里，南侧面朝杜湖名庭、湘湖初
级中学，自带萧山城区醇熟的生活
氛围。

此外，地块东北侧还近距离地
铁5号线博奥路站，在一路畅达滨
江区的同时，沿线更“网罗”了滨康
天街、加州阳光开元广场、萧山万象
汇等商圈配套，进一步加持了未来
生活的便捷度。

值得一提的是，湘北单元上一次
宅地出让，还要追溯到2023年的12

月28日，即绿城、海威分别竞月咏和
风里、向云晓著里项目地块。因此，
作为板块久违的上新，随着这宗湘北
低密的成交，萧山城区又将迎来一个

“未来可期”的新盘。

钱江世纪城宅地

继奥映世纪轩后，钱塘湾未来总
部基地核心区又一宗重磅宅地在7
月7日经过98轮竞价，由保利发展
以总价460537万元、溢价26.68%竞
得，折合楼面价约48139元/㎡。

根据挂牌信息，该宗世纪城核心
单元XS010106-13地块（杭政储出
[2026]52 号）东至经十一路，南至民
祥路，西至盈丰路，北至纬六路。出
让面积约34167㎡，容积率上限2.8，
出让建筑面积约95667.6㎡。

从位置上看，地块就在建发中
粮朗云西侧，往南近距离杭州SKP

（在建）以及地铁2号线盈丰路站，
周边还有亚奥万象天地、水云间时
尚文化街区等地标级商业，配套正
日益完善。

目前钱塘湾未来总部基地核心
区内在售的仅奥映世纪轩，该项目整
盘规划9幢高层，主推建面约238—
388㎡户型，并已于今年4月开盘。

与此同时，今年钱江世纪城先后
出让的2宗涉宅用地，均由保利发展
竞得。

除了7月7日这宗朗云西侧宅地
外，另一宗位于柏峰珑悦府东侧、容
积 率 仅 1.8 的 世 纪 城 核 心 单 元
XS010401-09地块（杭政储出[2026]
3号）早在今年3月10日就由保利发
展以总价158578万元、溢价16.11%
竞得，折合楼面价约38084元/㎡，现
已亮相了其建设工程方案，预计打造
高层及叠排等产品（仅参考）。

国丰竞得湘北低密保利发展拿下钱江世纪城宝地
新盘可期！


